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Facilitadores/as Uruguay al Mundo

Ficha publicable

Esta ficha sera compartida con las empresas aprobadas en la Fase 1 del Programa Uruguay al Mundo. Completarla y
enviarla via mail implica aceptar que sea compartida con las empresas beneficiarias del programa que corresponda.

Por cualquier consulta, dirigirse a uruguayalmundo@ande.org.uy o uruguayalmundo@uruguayxxi.qub.uy

1. SOBRE LA PERSONA FACILITADORA

Datos de contacto

Nombre completo Valeria Cantera Fernéandez

Teléfono 096733597

E-mail valeria@consultoraenaccion.com

LinkedIn o sitio web https.//www.linkedin.com/in/valeria-cantera-90458471/
https://www.consultoraenaccion.com/

Departamentos en los que tiene disponibilidad para trabajar
Indique los departamentos en los que puede facilitar el proceso con empresas. Recuerde que la facilitacion implica
al menos una visita presencial a la empresa de acuerdo con el modelo de facilitacion previsto.

En todo el pais

Resumen del perfil

Magister en Economia con mas de 19 afios de experiencia en el acompafiamiento a empresas —en
particular pymes— en procesos de fortalecimiento productivo, competitividad e internacionalizacion.
Cuenta con amplia trayectoria en el diagndstico de capacidades empresariales, analisis del potencial
exportador, identificacion de oportunidades en mercados internacionales y definicion de estrategias de
desarrollo comercial externo.

Ha trabajado de forma sostenida en articulacién publico-privada y con organismos nacionales e
internacionales, acompafiando a empresas y sectores productivos en la mejora de su desempefio
econémico, productivo y sostenible, con una mirada integral y practica, alineada a las distintas etapas
del camino exportador. Acceda al CV aqui y al perfil de Linkedin aqui
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2. Principal experiencia en exportacion/internacionalizacién

A continuacién, detalle su principal experiencia en los siguientes items:

Sectores de actividad en los que cuenta con experiencia
(Ej.: alimentos, TIC, industria, servicios, turismo, etc.)

Industria manufacturera
Alimentos y bebidas

Servicios empresariales

Cadenas de valor productivas (metalmecanica, quimica, farmacéutica, plasticos, mineria, logistica,

forestal-madera, entre otras)

Mercados internacionales en los que posee experiencia
(Indicar paises o regiones y tipo de experiencia: acceso, desarrollo, consolidacion, etc.)

América Latina: Argentina, Brasil, Paraguay, Chile (analisis de comercio exterior, acceso y desarrollo de

mercados, cadenas regionales de valor).

América del Norte: Estados Unidos, México (analisis de insercién internacional y competitividad

sectorial).
Europa: Espafia y Unién Europea (andlisis de flujos comerciales, acuerdos y desempefio exportador).
Asia: China (analisis de impacto de acuerdos comerciales y oportunidades para sectores industriales).

CPTPP: (analisis de impacto de acuerdos comerciales y oportunidades para sectores industriales).

Tipo de oferta con la que ha trabajado
Productos X
Servicios
Ambos

Etapa de internacionalizacion en la que tiene experiencia

Primera exportacion

Busqueda de mercados

Escalamiento / consolidaciéon

Diversificacion de mercados

XXX

Otros: Diagnéstico exportador y fortalecimiento de capacidades internas
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3. Areas de expertise

Seleccionar los items con los que cuenta con experiencia:

Experiencia en canales de comercializacion internacional (indique con una X)

Distribuidores / importadores

E-commerce

Marketplaces

X[X[X|X

Agentes comerciales

Otros:

Experiencia en logistica internacional (indique con una X)

Almacenamiento

Transporte

Incoterms

Gestion aduanera

|| |

Otros: Andlisis de costos logisticos y su impacto en competitividad exportadora

Experiencia en marketing y comercializacién internacional (indique con una X)

Posicionamiento de marca

Estrategia de entrada a mercados

Desarrollo de clientes

XX XX

Otros: Definicién de propuesta de valor internacional y pricing de exportacion




